Schwerpunkt

den Feldexpenrnenten in denen er zusammen mit
die erkung von Anrelzsystemen forscht Wihrend

, wenn sich die Leistung klar und objektiv messen
riment im Einzelhandel musste er diese Sichtweise

ache eine: bessere Ausw1rkung auf d1e Leistung

] ch wenn der Professor zuletzt wenig 6ffentliche Auftritte hatte,
st sein Einfluss groR, auf seine Arbeiten wird héaufig Bezug genommen.
~ Die Korrektur von bisherigen Erkenntnissen ist fiir ihn kein Problem, es
- gehort zu seinem Forschungsleitsatz: Es gibt keine ewigen Wahrheiten,

vielmehr sammeln Forscher Daten und lernen daraus.

Erst neulich fithrte er bei einer grofen Einkaufsplattform wieder eine

Untersuchung durch: Bringen freiberufliche Einkaufsberater mehr Um-

satz, wenn sie ein Fixum oder eine

Provision erhalten? Er stellte Thesen

auf, fithrte ein A/B-Testing durch und

kam zur Erkenntnis: Wer diesen Job

als Hauptjob macht, bringt mit dem

Provisionsmodell mehr Umsatz. Wer
den Job aus Freude an der Beratung
macht, bringt mit einem Fixum mehr

Umsatz. Fiir Menschen wie Sliwka, die
offen sind, bleibt die Realitit kom-
pliziert. Er lehrt uns, einfache Wahr-
heiten immer wieder zu hinterfragen.




